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W Elcamino de Affilired comenzé
en 2008, cuando Diego Gomi-
la,CEO y Fundador, tuvo la visién
de explorar el Marketing de Afilia-
ci6én, un concepto entonces poco
conocido, y adaptarlo al vibrante
sector turistico. Conraicesen Ma-
llorca, Affilired comenzé como
una prometedora empresa que
ofrecia alas cadenas hoteleraslo-
calesuna propuestarevoluciona-
ria: generar reservas directas en
sus paginas web. Una estrategia
basada en comisiones a éxito.

Expansion Internacional:
Conquistando Nuevos
Horizontes

Laestrategia de crecimiento llevé
a Affilired mds alld de las costas
espanolas, conlaaperturadeuna
delegacién en Londres paraabor-
dar el mercado europeo. La Divi-
sién de Asia Pacifico, inicialmen-
te con un enfoque tecnolégico, se
transformé rédpidamente, ana-
diendo equipos comerciales y de
servicio al cliente para atender
mercados emergentes en Dubai,
Tailandia, Indonesia y Vietnam.
Este enfoque orientado al cliente
y adaptado a las peculiaridades
locales fue clave para el éxito en
estas regiones.

Revolucionando la venta online a
comision estrategia ganadora
Affilired destacé por su modelo
Unico de gestién del canal de ven-
tas de afiliacién, operando en
multiples redes sin costes adicio-
nales més all4 de una comision
porventasvalidadas. Esta estruc-
tura permitié reinversiones signi-
ficativas enI+D, expandiendo ser-
vicios a canales como SEM, meta-
search, soluciones de recupera-
ci6n de carrito y publicidad Pro-
gramatica con la integracién de
Denomatic en 2019.

Servicio Personalizado: La
Clave del Exito

Affilired: 15 Anos de
Innovacion y Expansion en
la industria turistica online

» [.a empresa nacida en Mallorca se ha expandido a Europa, Asia y America
»El enfoque personalizado y adapatado a las necesidades del sector, clave de su éxito

Diego Gomila, CEO y fundador de Affilired.

El enfoque personalizado y
adaptado a las necesidades es-
pecificas del sector turistico ha
sido clave en el éxito de Affilired.
Este modelo centrado en el
cliente asegura que solo paguen

AFFILIRED

una comisién sobre las ventas
validadas, un enfoque especial-
mente atractivo en una indus-
tria donde el ROI es critico.

Expansion Americana: Una

Nueva Frontera de
Oportunidades

La apertura de una sucursal en
Miami en 2015 marc6 el inicio
de la incursién de Affilired en
América. Sin embargo, fue du-
rante la pandemia del 2020
cuando la empresa aposté fuer-
temente por este mercado, lan-
zando un ambicioso plan de ex-
pansién. La apertura de una su-
cursal en Cancuin, un hub vital
en el turismo mexicano, y la
construccién de un equipo en
remoto, son testimonio del cre-
cimiento exponencial y adapta-
bilidad de Affilired.

Affilired Hoy: 15 Aiios de
Crecimiento Constante

Tras 15 anos de trayectoria, Affi-
lired se ha consolidado como una
empresa en constante evolucion
y crecimiento. Su historia es una
de adaptacién, innovacion y ex-
pansioén continua, una narrativa
quereflejano solo el espiritu em-
presarial de su fundador sino
también la capacidad de todo un
equipo para anticiparse y adap-
tarse alas cambiantes dindmicas
del mercado turistico con el ob-
jetivo final de ayudar a sus clien-
tes a generar mas ventas en su
web.
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